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Prematic AG
Fabrik für Druckluft-Elemente und Kompressoren, CH-9556 Affeltrangen
Telefon 071 918 60 60, Telefax 071 918 60 40

Funktionsbeschreibung

Funktionsbezeichnung Verkauf-Innendienst & Produkte-Marketing

Abteilung Verkauf+Marketing

Funktionsinhaber

Vorgesetzter Leiter Verkauf + Marketing

Stellvertretung Er vertritt: L VID + L+A Er wird vertreten durch:  L M+V, L VAD

Anforderungen • Techn. Grundausbildung mit kaufm. Weiterbildung oder kfm.
Grundausbildung mit Weiterbildung und techn. Flair

• Erfahrungen im Verkauf
• Deutsch- und gute Französischkenntnisse in Wort / Schrift
• Erfahrung in der Druckluftbranche von Vorteil
• EDV-Kenntnisse (MS-Office)
• Organisatorisches und technisches Flair
• Einsatzfreudig, selbständig, flexibel, zuverlässig
• Kommunikativ, teamfähig, ehrgeizig

Aufgaben/Verantwortung • Technische und kommerzielle Beratung/Verkauf am Telefon der Kunden
aus der Deutsch- und Westschweiz für das gesamte Druckluftsortiment,
speziell in der Westschweiz

• Bearbeitung und Abwicklung von Kundenanfragen, die vom Verkaufs-
Aussen- bzw. Innendienst eintreffen (Auftragsberarbeitung)

• Mitarbeit im Produkte-Marketing
• Mitarbeit bei der Planung und Durchführung von Werbeaktivitäten

(Jahresaktionen, Händleraktionen, Prospekt, Direktmails etc.)
• Vorbereitung und Durchführung von internen bzw. externen Produkte- und

Verkaufsschulungen

Zukünftige Aufgaben:
• Bedarfermittlung von Kolbenkompressoren und nicht prüfpflichtigen Beh.,

Kontrolle der Bestellvorschläge
• Abschliessen von Rahmenverträgen
• Zusammenarbeit mit dem Einkauf bei der Material- und

Produktebeschaffung
• Personalführung
• Kostenvoranschläge für Reparaturen erstellen
• Fakturenvorbereitung und Kontrolle
• Unterstützung des Kundendiensts bei organisatorischen Aufgaben

Kompetenzen • Mitentscheidungsrecht bei Verkaufssitzungen
• Mitspracherecht im kompletten Druckluftsortiment
• Unterschriftsberechtigung gemäss Kompetenzregelung

Sitzungen / Schulungen • Verkaufsteamsitzungen (Teilnahme)
• Produkteschulungen (Teilnahme/Durchführung))
• Mitarbeiterbesprechung (Teilnahme)

Entlastung rw, df, at, tg (Uebernahme von internen Spezialaufgaben)


